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Den Praxiswert dauerhaft steigern

Das Ideal jeder Praxis — eine hohe Pa-
tientenzufriedenheit und gleichzeitig
hohe Ertrége. Der Ruhestandsplaner
Ralf Mdiller hilft mit seinem Unterneh-
men consilium diligens, frei tbersetzt
mit sorgféltiger Planung, dieses Ideal
zu erreichen und dabei, vor dem Hin-
tergrund der mittel- und langfristigen
Ruhestandsplanung, den Praxiswert
dauerhaft zu steigern.

Stellen Sie sich einmal vor ...

— Sie wissen stets, welcher lhrer Kas-
senpatienten eine hochwertige
Zahnzusatzversicherung besitzt.

— Sie erhalten laufend einen aktuali-
sierten Uberblick, welche Kosten und
Behandlungen dem Patienten erstat-
tet werden.

— Sie kénnen Ihre HKP-Quote signifi-
kanterhéhen.

GKV-Patienten mit Zusatzversicherun-
gen sind meist sogar umfangreicher
versichert als PKV-Vollversicherte. Uber
seine Netzwerkpartner verspricht der
Makler einen Ausbau des Privatpatien-
tenanteils um zusatzliche 15-20 % in
nur2-5Jahren.

Der niedergelassene Arzt méchte
seinen Patienten den bestmdglichen
Service, bei bestméglicher zahnme-

dizinischer Versorgung bieten. Die
entsprechend abgesicherten Patienten
erwarten genau das, muissen sich aber
auch beim ohnehin schon ,,schweren
Gang” zum Arzt auch dieses bestm6g-
lichen Services sicher sein.

Das, nach eigener Aussage, einzigarti-
ge Service-Konzept eines Partners von
consilium diligens stellt dem prakti-
zierenden Zahnarzt hierfiir alle notwen-
digen Informationen zur Verfligung.

Warum ist das ein Thema fiir die
Ruhestandsplanung?

Die starksten Jahrgénge bei den séchsi-
schen Zahnérzten/-innen gehen in ein
paar Jahren in den Ruhestand. Héchst-
wahrscheinlich werden nicht ausrei-
chend Interessenten/-innen vorhanden
sein, um die Nachfolgeregelung ftir
jede heute aktive Praxis zu gewéhrleis-
ten. Entgegen der haufig geduBerten
Pauschalmeinung, dass die stddtischen
Praxen den ldndlichen grundsétzlich
vorgezogen werden, wird ein we-
sentliches Entscheidungskriterium die
Ertragssituation sein. Je nach persénli-
chem Umfeld des potenziellen Erwer-
bers geben dann die zusétzlichen , wei-
chen Standortfaktoren” den Ausschlag
ftir den Standort, in der Stadt oder auf
dem Land.

Neue Volkskrankheit Schlafapnoe

Die Behandlung von Schlafapnoe
(OSAS) gewinntin der zahnérztlichen
Schlafmedizin zunehmend an Bedeu-
tung. SomnoDent COAT® - Continuous
Open Airway Therapy —stellt eine ech-
te Alternative zur CPAP-Behandlung
dar und fur viele Patienten ist es die
einzige Méglichkeit, sich effektiv be-
handeln zu lassen. Mit bereits mehr

als 400.000 erfolgreich behandelten
Patienten zeigt der Trend eindeutig in
Richtung dieser Therapie.
Krankenkassen erkennen die Wirksam-

keit bei der Schlafapnoe-Behandlung
inzwischen an und tibernehmen ganz
oder teilweise die Behandlungskosten.

Die SomnoDent-Schlafapnoe-Schiene
Die klinische Entwicklung der paten-
tierten Schiene reicht bereits 16 Jahre
zurtck.

Seit Griindung des Unternehmens im
Jahre 2004 befindet ich die Schiene
bereits in der klinischen Anwendung
und wie inzwischen viele Studien be-
legen, istsie eine der effektivsten Be-

Als Ruhestandsplaner denkt das Unter-
nehmen immer schon jetzt an spater
und damit an Méglichkeiten, einen
Praxisverkauf zu erleichtern bzw. gut
vorzubereiten. Auf einer Fortbildungs-
veranstaltung fur Berater im Heil-
wesen hat Ralf Mller einen speziali-
sierten Kollegen kennengelernt, der
mit beeindruckendem Erfolg (iber

250 Zahnérzte bundesweit betreut.
Durch Einfiihrung des individuellen
Service-Konzepts in den jeweiligen
Referenzpraxen erhéhte sich der
durchschnittliche Praxisumsatz dau-
erhaft um 60.000-100.000 € im Jahr
beachtlich.

Zur Vorstellung des Konzeptes bie-

tet das Unternehmen Vortrdge und
Einzelgespréche an bzw. auch gern

die Teilnahme an einem regionalen
Stammtisch.

Die Kontaktaufnahme kann per Mail
oder Telefon erfolgen, das Unterneh-
men hat seinen Sitz in Gera. Der aktuel-
len Ausgabe des Zahnéarzteblatt Sach-
sen liegt auch ein Infogutschein bei.

Weitere Informationen:
Ruhestandsplanung fiir Arzte
und Zahnérzte

Telefon 0365 88259914
www.consilium-diligens.de

handlungsmethoden der obstruktiven

Schlafapnoe:

— Hergestellt mit der einzigartigen,
weichen Kontaktschicht SMH, bietet
die Schiene festen Halt und komfor-
tablen Sitz auf den Zédhnen

— Auch flr Patienten mit kurzen Zéh-
nen, Implantaten, Kronen oder Bru-
cken ist die Schiene geeignet

— Minimale Anpassungserfordernisse
reduzieren die Behandlungsdauer in
der Praxis

— Die Haltbarkeit des Produkts betrédgt



